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Des volumes
réguliers tout au
long de la saison

La campagne 2023

se caractérise par une
production linéaire avec
des cours au-dessus de la
moyenne quinquennale.
Les quantités récoltées,
favorisées par une météo
clémente, sont supérieures
a la moyenne des cinq
derniéres années, mais
inférieures a celles de
2022. L'engouement des
consommateurs pour

le produit reste timide,

ce qui en complique la
commercialisation en fin de
campagne.

2023 est une belle saison,
sans pic de production, avec
des apports réguliers et des
cours tirés vers le haut.

GLOSSAIRE

* GMS : grandes et moyennes surfaces

* MIN : marché d’intérét national

e quinquennal(e) : se réfere aux cing
années antérieures a I'année en cours

Retrouvez ce bilan sur notre
site RNM.franceagrimer.fr en
scannant ce QR code

L'ASPERGE EN 2023

INCLUS UN FOCUS SUR L'AGRICULTURE BIOLOGIQUE

Faits marquants

Une production réguliére tout au long de
la campagne

La météo particuliére de ce printemps permet
d’avoir des volumes de production beaucoup
plus réguliers que d’habitude.

Si le début de saison enregistre de faibles
volumes, l'alternance de journées chaudes
et plus fraiches engendre une augmentation
des quantités produites. Les volumes se
stabilisent sur un plateau sans réel pic et
restent réguliers jusqu’a la fin de saison ou
ils déclinent progressivement au fur et a
mesure des arréts de parcelles.

Des cours au-dessus de la moyenne
quinquennale

La météo na pas uniquement pour
conséquence de lisser les quantités
produites, elle permet aussi aux cours d’étre
plus réguliers et au-dessus de la moyenne
quinquennale tout au long de la campagne,
a I'exception de la semaine 17 (voir schéma
« cours expédition de [lasperge violette

>>> BILAN DE CAMPAGNE

Sud-Ouest » page 3).

Cependant, cette hausse des prix de vente
est a relativiser avec la forte augmentation
des charges subie par les agriculteurs et
les expéditeurs : colt des intrants, de la
main d’ceuvre, du plastique des baches, du
conditionnement, de [I'électricité (pour les
entrep6ts frigorifiques et le fonctionnement
de la station d’expédition notamment), des
frais de transport, etc.

Une fin de saison avec un manque
d’entrain

De maniére répétée, les fruits et légumes
d’été sont de plus en plus précoces et
viennent perturber le marché de I'asperge.
Dés lors, les consommateurs délaissent les
produits printaniers pour se tourner vers
les melons, les péches, les abricots et les
cerises qui viennent approvisionner les étals.
Ces décalages de calendrier de production
concernent aussi bien I'agriculture frangaise
qu’espagnole.

Volumes d'asperges du Sud-Ouest
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Les volumes en production sont plus linéaires que les autres années.
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Déroulement de la campagne

Mars

Un démarrage de campagne lent et marqué
par plusieurs tempétes

Aprés un début d’hiver particulierement doux
et une fin trés froide, la campagne asperge
commence en semaine 9 dans le Sud-Ouest
avec de faibles quantités et des petits calibres.
Les GMS n’ont pas encore ouvert leurs lignes.
Les opérateurs sont frileux et le marché est
lent.

Mi-mars, une premiéere tempéte souffle dans
le Sud-Ouest. L'envolée de béaches retarde
les équipes de ramassage. Le retour du
soleil réchauffe enfin les terres et les volumes
augmentent progressivement (méme s'ils
restent en decga des années précédentes). Les
calibres grossissent et le commerce se met en
place.

A la fin du mois, deux tempétes balaient
coup sur coup la région, provoquant
quelques problématiques de protections
envolées et de retard sur le ramassage. Cété
commercialisation, la demande est forte sur la
16-22 mm, prisée des GMS a I'approche des
fétes pascales. Cependant, le marché n’est
pas aussi enjoué que l'auraient souhaité les
opérateurs. Les consommateurs ne sont pas
encore au rendez-vous.

Dans le Sud-Est, la campagne démarre le
21 mars avec des livraisons limitées. Les

températures encore fraiches couplées
a la sécheresse ne favorisent pas le
développement des asperges. La mise

en place est difficile. La vive concurrence
du Sud-Ouest, qui bénéficie d'une météo
trés favorable, pénalise le démarrage de la
commercialisation et génére une forte pression
sur les prix en asperge violette et en asperge
blanche. Puis, le marché se développe
progressivement avec des quantités en légére
augmentation. Les températures nocturnes qui
demeurent un peu fraiches, accompagnées
dans certains secteurs de gelées matinales,
ne favorisent toujours pas la pousse.

Auvril

Des volumes constants en production et
des fétes pascales réussies

Le mois d’avril est marqué par des volumes
relativement constants en production malgré
une météo instable. Il n'y a pas réellement
de « pic de production » dans le Sud mais
plutét une augmentation progressive jusqu'a
atteindre un « plateau » tout au long du mois.
A Tapproche des fétes de Paques, la
demande est active et, méme si les apports
sont importants, les expéditeurs manquent
rapidement de marchandise.

Aprés un week-end pascal festif, ou I'asperge
est bien consommée, les acheteurs rechargent

Comparaison des périodes de cotations dans les différentes régions
et positionnement par rapport a Paques
février i mars " avril " mai i juin
25 février 71 1omel I31 mai
evrier mal
2019 I 1er avril g I I 7 iuin
5 avril 7 iuin
19 fevri : 26 mars 15n'21'3i :
evrier mal
2020 25 mars = 5 iuin
| 17 avril | I 5iun
| |
2021 8m l l i|
1 30 mars 11 juin
| | =116 avril | | 11 iuin
28 mars 13 mai
2022 28 février I 20 mai I
I 28 mars I I 3iuin
1 1 22avril 1 1 3iuin
I 21 mars 12 mai I
2023 27 février U 17 mai
| 3 avril | | 9 juin
M 14 avril " " 9iuin
source RNM I Paques mm Sud-Est Sud-Ouest Val de Loire Alsace

les cours chutent. Malgré cette baisse des prix,
des stocks se forment dans certaines zones.
Juste avant le week-end prolongé du
1°¢"mai, les ventes repartent et les cours se
raffermissent légérement.

Mai

Une fin de campagne dans le Sud et un
cceur de campagne dans la moitié Nord
Dans les régions du Sud, la fin de campagne
s’amorce doucement. La forte consommation
lors du week-end prolongé du 1° mai permet
d’effectuer de bonnes ventes. En cette fin de
saison, les aspergeraies arrivent a leur limite
avec de faibles volumes en production et de
plus petits calibres.

Les agriculteurs, ne voulant pas fatiguer
leurs parcelles, arrétent progressivement le
ramassage. De plus, l'arrivée des fruits et
légumes d’été (melon, cerise, péche, nectarine,
etc.) ainsi que la concurrence étrangere
(hollandaise et allemande notamment)
perturbent le marché. La campagne s'achéve
sur une demande atone.

En revanche, dans la moitié¢ Nord, la
campagne bat son plein en ce début mai.

En Val de Loire, avec les week-ends
prolongés, le marché est plus serein grace a
la mise en place de promotions qui permettent

de soulager les quelques stocks existants.
Par ailleurs, la concurrence landaise et
européenne est perceptible, ce qui entraine,
selon les cas, de nombreux lots stockés. Les
concessions de prix se généralisent pour
essayer de retrouver un équilibre commercial
avec un résultat qui n'est pas toujours
concluant. Ainsi, des abandons précoces des
parcelles se réalisent et des fins de campagne
sont annoncées. En fin de mois, au terme de
la saison, les volumes nationaux et régionaux
fléchissent et permettent de retrouver enfin
des ventes supplémentaires, accompagnées
de quelques hausses de prix sur les lots de
qualité.

En Alsace, la météo favorable entraine un
pic de production durant la premiére décade.
Les cours sont revus a la baisse et rejoignent
la moyenne quinquennale. La météo vient
ralentir les quantités produites, plus en
adéquation avec une demande de moins en
moins présente.

Juin

Fin de campagne

La demande s’essouffle avec les températures
estivales. L'asperge perd de son intérét au
profit des nouveaux produits d’été.

La campagne s’acheve précocement durant la
premiére quinzaine de juin.

Evolution des températures minimales et maximales quotidiennes en France
par rapport a la normale quotidienne - source Météo France
du 1°" mars au 31 mai 2023
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plusieurs zones et la fin de mois sont des
facteurs qui ne favorisent pas le commerce.

L'offre n’est plus en phase avec la demande et production.

Les températures en dents de

scie permettent d’avoir des volumes plus réguliers en
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D’une campagne a l'autre

Cours au stade expédition de I’asperge violette du Sud-Ouest

asperge violette catégorie | calibre16-22 mm en plateau
2022 e 2023 e seeeeemoyenne quinquennale

15,00

14,00
13,00

12,00

11,00

Paques 2023

10,00
9,00

8,00

€ HT/kg

7,00

6,00

5,00

4,00

14

semaine

3,00
10 | 11

mars

19 |
mai

avril
source RNM

Avec des tonnages réguliers, les cours restent au-dessus de la moyenne quinquennale.
Toutefois, cette situation est a relativiser avec I'augmentation des charges subie par les opérateurs de la filiere.

Prix au stade détail

Comparaison des cours aux stades détail et expédition

20

détail : asperge autre que verte France +16 mm vrac - expédition : asperge violette Sud-Ouest catégorie | 16-22 mm en plateau

21,00 détail 2023 (TTC) —— expédition 2023 (HT)
19.00 détail 2022 (TTC) —— expédition 2022 (HT)
’ \ e+ eeeeedétail moyenne quinquennale (TTC) —— expédition moyenne quinquennale (HT)
Pa 202
15,00 \ \ aquﬁs -
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I
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5,00 Da—n =
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source RNM mars avril  semaine mai juin

Les cours de I'asperge en GMS sont élevés en début de campagne et enregistrent une baisse apres les fétes de pascales.

Présence* et cours au stade détail en GMS
asperge autre que verte France 16-22 mm vrac

présence* 2022 présence* 2023 e prix au détail 2023 (TTC)

100% - r 19,00
* présence dans un panel de 150 magasins 1700
80% Paques 2023 '
< A - 15,00
S 60% - r 13,00
3
5 40% r 11,00
(7]
2 r 9,00
= 20% -
F 7,00
0% I I I I I I I I I I I I I 5’00
10 | 11 [ 12 | 13 [ 14 | 15 | 16 | 17 | 18 | 19 | 20 | 21 | 22 | 23 | 24
mars avril mai juin
source RNM semaine

cours en € TTC/kg

L’ouverture des lignes est tardive cette année avec une présence plus marquée la semaine précédant Paques.
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Chiffres indispensables

Principaux cours au stade expédition
catégorie | - en € HT/kg - source RNM
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L'asperge issue de lI'agriculture biologique

Une saison
compliquée
pour I’asperge
biologique

L'asperge biologique
connait une saison
particulierement difficile.
Dans un contexte
d’inflation et de baisse
du pouvoir d’achat, les
consommateurs ne se
tournent pas vers les

« achats plaisir » ni les
produits dits de « luxe ».
A 'image de toute la filiere
biologique, 'asperge est
également affectée.

Les cours trés éleves
en début de campagne
ralentissent la mise en
marché. Apres les fétes
pascales, ils restent en
dessous de la moyenne
quinquennale jusqu’a la fin
de la saison.

Mars

Un démarrage de campagne lent

En ce début mars, la campagne
commence doucement avec une météo
froide et séche qui limite la production
dans tous les calibres. La verte
n’échappe pas a la régle, avec une offre
quasi inexistante, méme en provenance
d’Espagne.

A la fin de la premiére décade, les
volumes augmentent doucement mais
sont encore trop faibles pour satisfaire
la demande. Les cours sont élevés.
En verte, quelques lots commencent
a arriver mais le développement est
encore lent comme partout en Europe.
Avec une météo plus chaude en
milieu de mois, les récoltes attendues
sont présentes. Loffre en GMS est
pratiquement absente, ce qui oblige les
opérateurs a accepter des concessions
pour achalander les étals et lancer
officiellement la campagne. En verte, les
rendements sont toujours restreints et
les cours restent élevés.

Les fétes pascales encore un peu
éloignées ameénent les opérateurs
a libérer un peu de marchandise en
conventionnel afin de ne pas engorger le
marché. Cela leur permet aussi de tenir
de bons prix avant Paques.

Auvril

Un commerce dynamique
Paques mais qui ne dure pas
A lapproche des fétes pascales, le
commerce de [I'asperge biologique
se réveille enfin. Le marché est
dynamique et les opérateurs freinent les
commandes.

Aprés le week-end pascal, la demande

pour

est habituellement moins empressée
mais, maintenant que les ventes sont
amorcées, I'écoulement est plutdt bon.
En revanche, en verte, les ventes sont
plus difficiles : la marchandise est chére
et les consommateurs boudent le produit,
méme avec une concurrence étrangere
faible.

Malheureusement, le marché ne reste
pas porteur bien longtemps et, a
'approche des vacances parisiennes,
les échanges ralentissent fortement. Le
commerce est morose jusqu’a la fin du
mois.

Les cours de I'asperge biologique restent
en dessous de la moyenne quinquennale
tout le mois d’avril.

Mai

Une fin de campagne particuliéerement
difficile pour I’asperge biologique

On observe un léger regain d’activité
aprés le long week-end du 1¢" mai mais
qui malheureusement ne dure pas. Les
volumes sont constants depuis le début
de la campagne mais le commerce
de [l'asperge biologique peine a les
absorber. Des « dégagements » sur le
conventionnel sont opérés afin de ne pas
engorger le marché bio déja morose.
Les producteurs arrétent progressivement
les parcelles. Cependant, méme
avec moins de marchandise, les
échanges restent compliqués. La
concurrence avec les produits d'été
(melon, péche, cerise, abricot) se
fait ressentir, les consommateurs ne
sont plus au rendez-vous. Le marché
est complétement atone. Dans ces
conditions, producteurs et expéditeurs
anticipent la fin de saison.

Comparaison des cours bio et conventionnel au stade expédition

asperges blanches ou violettes

17,00 —=e— 2023 asperge biologique France
.\.\ e— 2023 asperge conventionnelle Sud-Ouest 16-22 mm
15,00 «+«0¢«+ moyenne quinquennale asperge biologique France
«seeeee moyenne quinquennale asperge conventionnelle Sud-Ouest 16-22 mm
13,00
\ ., Péques 2023
11,00
o .,
g e ‘\\\\ .. @,
£ 9,00 Thes et
w . \ P
7,00 o
3,00
9 [ 10 ] 1 [ 2] 13] 14 | 15 | 16 | 17 | 18 | 19 | 20 | 21 | 22 [ 23 | 24
mars avril mai juin
source RNM semaine

Au démarrage de la campagne, le manque de marchandise engendre des prix particulierement élevés.
Apres les fétes pascales, les cours restent en dessous de la moyenne quinquennale jusqu’a la fin de la saison.
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L'asperge issue de l'agriculture biologique (suite)

Présence* et cours au stade détail en magasins spécialisés
asperges biologiques blanches ou violettes France

présence* 2022 présence* 2023 e prix au détail 2023 (TTC)
100% - r 24,00
* présence dans un panel de 35 magasins
Paques 2023

r 22,00
80% A 2
0 L 2000 £
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% b L 18,00 &
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< e
‘§ 16,00 3
5 40% - 16,00 o

r 14,00

20% -
r 12,00
O% | | | | | | | | | | | | | | 10’00
10 | 11 | 12 | 13 | 14 | 15 | 16 | 17 | 18 | 19 | 20 | 21 | 22 | 23 | 24 | 25
mars avril mai juin
source RNM semaine
La mise en place en magasins spécialisés est lente et ne commence réellement que pour les fétes pascales.
Cependant, la présence reste importante en fin de campagne.
Comparaison des cours aux stades expédition et détail en magasins spécialisés
asperges biologiques blanches ou violettes France
e stade détail magasins spécialisés 2023 (TTC) —— stade expédition 2023 (HT)
stade détail magasins spécialisés 2022 (TTC) —o— stade expédition 2022 (HT)

« e stade détail magasins spécialisés moyenne quinquennale (TTC) —e— stade expédition moyenne quinquennale (HT)

30,00
25,00 - Paques 2023
A
20,00
(2]
E
¥ 15,00
10,00
5,00
10 | 11 | 12 | 13 ] 14 | 15 ] 16 | 17 | 18 | 19 | 20 | 21 | 22 [ 23 | 24 | 25
mars avril semaine mai juin
source RNM
Les cours particulierement élevés en magasins spécialisés ralentissent le commerce de I'asperge biologique.
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